
Ihr Erfolg optimal verpackt

Unser dynamisches Team braucht Sie!

WIR BIETEN
Eine Arbeitsumgebung, in der soziales Engagement, kollegiale, unterstützende Zusammenarbeit  
und ein konstruktives Arbeitsklima gelebte Werte im Unternehmen sind. 
Unser Anspruch ist eine erstklassige Ausstattung der Arbeitsplätze, ein offenes Gesprächsklima  
in einem familiären Umfeld und Freiraum zur Mitgestaltung.
Unsere Mitarbeiterentwicklung eröffnet Ihnen langfristige Perspektiven mit Weiterbildungs-  
und Aufstiegsmöglichkeiten.
Unsere Kollegen erwarten Sie in einem dynamischen und internationalen Team.
Unsere Leistungen an Sie sind Firmenfeiern, Urlaubs- und Weihnachtsgeld, Unterstützung bei  
der Altersvorsorge, sowie ein Bonussystem.
Unser betriebliches Gesundheitsmanagement bietet Ihnen ein Bewegungsangebot während  
der Arbeitszeit zur Gesundheitsförderung, kostenlose Getränke sowie Obst- und Gemüse.

IHRE AUFGABEN
Sie sind kompetenter Ansprechpartner für unsere 
Kunden, wenn es um Beratung, Angebotserstellung 
sowie um die Entwicklung von neuen Produkten 
auf Kundenwunsch geht.
Sie erstellen eigenständig Angebote und wickeln 
komplette Aufträge in NAV-Microsoft Dynamics ab.
Sie pflegen und entwickeln die Beziehung zu 
unseren Kunden. 
Sie verkaufen gerne aktiv am Telefon.
Sie kümmern sich bei Reklamationen um eine 
kompetente Bearbeitung.
Sie übernehmen nach der Einarbeitung die  
Kontrolle des Auftragswesens.
Sie arbeiten vernetzt in enger Zusammenarbeit 
mit den Kollegen im Vertriebsaußendienst, Logistik 
und der Produktion.

IHR PROFIL
Ihre Ausbildung ist die zum Groß- und Außenhan-
delskaufmann oder eine vergleichbare Ausbildung, 
wenn möglich Weiterbildung zum Handelsfachwirt.
Ihre Sprachkenntnisse sind in Deutsch verhand-
lungssicher und in Englisch gut.
Ihre Arbeitsweise ist geprägt von dem Anspruch 
gründlich und qualitativ hochwertig zu arbeiten. 
Sie arbeiten gerne im Team und besitzen die  
Fähigkeit gemeinsame Aufgaben im Vertriebsteam, 
wie auch abteilungsübergreifende Aufgaben und 
Projekte federführend mit den Kollegen abzu
stimmen und zum Erfolg zu führen.
Ihre Denkweise ist geprägt von einer hohen Ziel- 
und Lösungsorientierung.
Ihre Kenntnisse in MS Office sind fundiert.
Ihre positive Art und Ihre hohen Qualitäts
ansprüche an eigene Leistung begeistern unsere 
Kunden in der Beratung.

Zum baldmöglichsten Eintrittstermin suchen wir Sie als:

ÜBER UNS
Seit über 20 Jahren stehen die Lindner Unternehmen für innovative Verpackungslösungen aus einer Hand. 
Als moderne und gleichzeitig traditionsreiche Familienunternehmen wahren wir stabile Werte und setzen 
mit unserem breiten Sortiment an Kunststoffverpackungen gleichzeitig technologische Maßstäbe.  
Starten Sie mit uns in eine erfolgreiche Zukunft! 

SACHBEARBEITER VERTRIEBSINNENDIENST (M/W)
In Vollzeit I Standort Augsburg

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

www.lindner-kunststoffprodukte.de/unternehmen/karriere

Lindner Sprühsysteme GmbH
Pröllstraße 14

86157 Augsburg
Deutschland

Personalleitung
Alexander Böck-Lindner
u boeck@lindner-spruehsysteme.de
3 + 49 (0)821 56876 – 312 


